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DISEMINAREA REZULTATELOR VIZITEI DE STUDIU

Profesorii responsabili, implicati in derularea proiectului, vor sprijini elevii care au
participat la vizita de studiu in vederea organizarii unui eveniment de diseminare a experientei
prin care au trecut. Este extrem de important sd va asigurati ca aceasta sa reprezinte o
experienta in sine pentru elevi, de aceea discutiile libere si mediul non-formal sunt
recomandate pentru astfel de activitati.

Va propunem, in cele ce urmeaza, o structurd de prezentare, pe care sd construiti

evenimentul

1. Introducere:

Este foarte important sd vedem care este imaginea de ansamblu cu care au ramas elevii in
urma vizitei de studiu si efectul pe care aceasta l-a avut asupra fiecaruia dintre ei. De aceea,
este important ca prezentdrile sd inceapa cu cateva detalii generale despre vizita de studiu

(cine?, ce?, unde?, cand?, cat timp?, in ce mod?, despre ce?)
2. Descriere:

Ziua | - Procesul de productie — accent pe experienta de la plantatia de mere

Vrem sa stim care sunt cele mai importante lectii pe care le-au invatat elevii in urma vizitei
din prima parte a zilei, de aceea va sugeram sa folositi intrebari ajutitoare, precum: Ce am

vizitat? Unde? Ce am invatat? Ce informatii as putea folosi in viitor?
Ziua Il - Procesare — implicarea directi in operatiuni specifice procesarii

Vrem de asemenea sa stim care sunt cele mai importante lectii pe care le-au Invatat elevii in
urma vizitei din prima parte a zilei, pornind de la intrebarile ”Ce am vizitat?, Unde?, Ce am

invatat? Mi-ar placea sd dezvolt o astfel de unitate?

Ziua Il — Marketing si valorificare

Ziua a treia — marketing — este ziua in care elevii vor analiza si vor pune in practica unele

aspecte foarte importante din marketing. De aceea, prima intrebare de la care ati putea sa
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incepeti este: Cat de important este marketingul in cresterea unei afaceri? Ce am vizitat?,

Unde?, Ce am invatat?
Ziua IV - Oportunititi de viitor

Ziua a patra — oportunitati de viitor — este o zi in care vrem sda subliniem existenta
oportunitatilor de dezvoltare in domeniul agricol atat din punct de vedere educational, cat si
important sa vedeti care sunt cele mai valoroase informatii, pe care elevii le vor folosi in
construirea viitorului. Intrebari precum: Ce am invatat in cea de-a 4-a zi de vizite? Ce
informatii ma vor ajuta in planurile mele? Care a fost cea mai utila lectie pe care am

invatat-0?

Pe langd importanta pe care o astfel de experientd o poate avea pentru elevi (prezentare in
public, lucru in echipa, sintetizarea informatiei, etc.), vd indemnam sa va ganditi si
dumneavoastra la aceasta experientd si sa analizati care au fost punctele tari si punctele slabe
ale acestei vizite de studiu. De asemenea, sa aveti in vedere specificul local atunci cand

replicati modelul, dar mai ales nevoile elevilor pentru care veti organiza vizita de studiu.

Organizarea sesiunilor de diseminare a informatiilor dobandite pe parcursul vizitei.

Organizare

Se va descrie modalitatea in care elevii vor fi sustinuti in organizarea acestui eveniment si se

va mentiona inclusiv lista cu potentiali invitati.

De asemenea, fiecare elev participant la program va prezenta colegilor, in cadrul orei de
dirigentie, modul cum a decurs programul si experienta castigatda folosind ghidul de

prezentare din caietul elevului.

Profesorul, in calitate de facilitator, va discuta cu celelalte cadre didactice si va programa

zilele si orele la care elevii vor sustine prezentdrile.
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Creare premise pentru asigurarea sustenabilitatii

Acest eveniment trebuie organizat in asa fel incat sa se creeze premisele pentru asigurarea

sustenabilitatii dupa finalizarea proiectului. Exemple de masuri care pot fi luate in cadrul

acestui eveniment:

Implicarea Primariei In acest eveniment poate conduce la crearea unei relatii intre
aceasta si liceu, care sa conduca la sustinerea financiara a liceului pentru a implementa
proiecte asemanatoare in viitor;

Transmiterea  invitatiillor — catre  reprezentanti ai  fermelor/unitatilor  de
productie/unitatilor de procesare s.a. In perspectiva credrii unor legaturi Intre acestia si
liceu, in perspectiva organizarii unor vizite viitoare;

Implicarea Asociatiei Parintilor si discutii cu reprezentantii acesteia, In perspectiva in

care ar putea acoperi anumite costuri din proiectele educative viitoare;

Livrabile: aparitii in publicatiile scolii si in media locald, filmulete realizate de catre elevi in

timpul prezentérilor, fotografii, liste de prezente, etc.



